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PROGRAMA PILOTO · ESPAÑA

Red Fundadora de Genidi
Familias mejor preparadas. Alcance definido. Aprendizaje
medible.

90
DÍAS

NO VINCULANTE
Genidi no diagnostica, no selecciona pruebas y no comparte información clínica con posibles socios en esta fase.
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LA PREGUNTA APARECE ANTES QUE LA CITA

Una ruta difícil de entender antes de llegar a la
consulta.

Antecedentes familiares incompletos o dispersos.

Diferencias poco claras entre asesoramiento, consulta y
laboratorio.

Dificultad para saber qué información confirmar y qué
preguntas preparar.

NUESTRA HIPÓTESIS

Una preparación
educativa breve
puede reducir esa
fricción sin sustituir
el criterio del
profesional.
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EL PAPEL DE GENIDI

Organizar y explicar, sin sustituir una valoración
profesional.

01

Preparar
Organizar hechos aportados y preguntas
para una futura consulta.

02

Explicar
Presentar vocabulario educativo con
fuentes y límites visibles.

03

Conectar, si procede
Explorar una futura ruta hacia entidades
verificadas tras completar los controles.

No es un diagnóstico, una estimación de riesgo ni una recomendación de prueba.
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DOS VÍAS, LA MISMA INDEPENDENCIA CLÍNICA

Empezar con un servicio claramente definido.

RUTA A

Consulta y asesoramiento

Clínicas y profesionales aportan valoración,
asesoramiento y explicación. La reserva y la atención
permanecen bajo su control.

RUTA B

Diagnóstico con puerta clínica

El laboratorio documenta su alcance, requisitos y
proceso. Genidi no selecciona paneles, origina pedidos
ni interpreta resultados.
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UN RECORRIDO HONESTO

De una duda familiar a un canal controlado por
el proveedor.

01

Preparación
privada

02

Resumen
educativo

03

Decisión de
buscar apoyo

04

Verificación de la
entidad
Tras aprobación

05

Canal del
proveedor
Tras aprobación

Genidi no envía la historia familiar, respuestas, informes ni variantes a posibles socios.
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PARA EL SOCIO

Un perfil claro y una colaboración de alcance limitado.

Puede incluir

Perfil público en borrador y confirmado antes de
publicar.

Presentación clara del servicio, alcance, idiomas y
modalidad.

Participación directa en el diseño del recorrido.

Medición empresarial agregada, sin contenido clínico.

No incluido en esta fase

Sin derivaciones de pacientes ni bandeja clínica.

Sin documentos clínicos, reservas, cobros ni APIs de
laboratorio.

Sin exclusividad, volumen garantizado ni pago por
posición.
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PILOTO PROPUESTO

90 días para validar un recorrido, sin promesas
de volumen.

1-15

Validación

16-30

Diseño

31-75

Activación controlada

76-90

Revisión conjunta

El periodo comienza solo después de completar las verificaciones, acuerdos y controles aplicables. El piloto no se mide por pruebas vendidas
ni decisiones clínicas.
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PRIMERAS CONVERSACIONES

Validemos un único recorrido antes
de decidir una colaboración.
Proponemos una llamada de 20 minutos para confirmar un servicio inicial, sus
requisitos, los responsables y si merece la pena diseñar un caso ficticio de extremo
a extremo.

partners@genidi.com

20 MIN

Una llamada.
Un servicio.
Límites
claros.


